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השכלה
2000-2005             B.A בפסיכולוגיה וניהול, האוניברסיטה הפתוחה.
תעסוקה
2008 ואילך  
I.M.C  חברת המדיה לישראל, משנה למנכ"ל
                  ניהול שלוש מחלקות :מחלקת המכירות – המחלקה מונה 7 מנהלי תיקי לקוחות העוסקים    
                  במכירת שטחי פרסום לחברות מסחריות, תוכן שיווקי, ויחסי ציבור על פי צרכי הלקוח.
                  מחלקת טלמרקטינג – המחלקה מונה 3 טלפניות העוסקות בשרות תמיכה להגדלת המכירות
                  מחלקת סטודיו – המחלקה מונה 5 מעצבים גרפיקה העוסקים בבניית המסר השיווקי. 
                        התפקיד כולל שלושה היבטים ניהולים מרכזיים :

1. ניהול שלושת המחלקות :

· ניהול 15 עובדים וצוות של כ-30 אנשי תפעול חיצוניים (פרילנסים )

· בניית תוכניות עבודה למחלקות
· ניהול תקציב המחלקות
· אירגון וייעול דרכי עבודה של המחלקות,כולל שיפור השרות, תהליכי,
       עבודה, הלוגיסטיקה וההערכות הנדרשת למימוש תוכניות העבודה.

· בקרה ושיפור מתמיד.
           
2. ניהול מקצועי :

· איתור צרכים אירגוניים ללקוחות החברה.

· בניית תוכניות לפיתוח הארגון בפן השיווק והמסר הפרסומי.
· יישום התוכניות לפיתוח ארגוני, כולל מעקב, בקרה והטמעה .

· פיתוח תחומי תוכן חדשים למגזרים השונים במשק, בעיקר ללקוחות חדשים.               
· מתן פתרונות בתנאי אי ודאות מול דרגי עובדים
· בקרת איכות הפרסום והתכנים על ידי צפייה, בנייה וניתוח המשובים בתום קמפיין
          3. שיווק פעילויות המחלקות  :
·  בניית התשתית השיווקית והפרסומית, הכוללת:תכנון  והפקת מצגות ,פרוספקטים, תשקיפים ועוד.

· שיווק ישיר: הגדלת נתח פעיליות של לקוחות קיימים וגיוס לקוחות חדשים, באמצעות הקמת מערך טלמרקטינג, דיוור ישיר, עריכת פגישות אישיות עם גורמי מפתח בארגונים אסטרטגים.

· יחסי ציבור: פרסום שיתופי פעולה עם לקוחות החברה בערוצי התקשורת השונים.
כשנה לאחר כניסתי לתפקיד, הגדלתי את מחזור ההכנסות של החברה בעקבות הגדלת הפעילויות, כמות המפרסמים, כמות הקמפיינים, התיעלות וצמצום ההוצאות.
2008 - 2007
JCDexua חברת פרסום בינלאומית, סמנכ"ל שיווק ומכירות 
חברת פרסום חוצות בינלאומית בעלת סטנדרטים גבוהים המתמחה בריהוט רחוב בעיר ת"א.
התפקיד כלל: ניהול 3 אנשי מכירות שטח ע"י הדרכה, ליווי ובקרה.
שיווק החברה למשק הישראלי באמצעות כנסים וכתבות יחצ"נות, סגירת הסכמים מסחרים שנתיים מול לקוחות אסטרטגיים, משרדי פרסום, יחסי ציבור והפקת קמפיינים ארציים.
2004-2006 
הרשת המקומית – עיתונות ארצית, מנהל פרסום.
רשת עיתונים מקומיים בפריסה ארצית המונה 40 מו"ל עיתונות היוצאים בסוף השבוע.
התפקיד כלל: אחריות להכנסת קמפיינים אסטרטגיים גדולים של מפרסמים ומשרדי הפרסום, הכנסת כתבות יחסי ציבור ולוח לצורך הגדלת היקפי המכירות של העיתונים.
1999-2003 
AST פתרונות בטיחות בעבודה, מנהל מכירות
החברה בעלת זיכיון לפטנט עולמי רשום למניעת החלקה על משטחיי עבודה.
התפקיד כלל: מכירות שירותי החברה מול מנהלי רכש למפעלים, בתי אבות, בתי מלון ומסעדות
 שירות צבאי
1992-1995 
לוחם ומפקד חי"ר, חטיבת הנח"ל
                     קורס פיקוד – סמלים
                     תפקיד – סמל מחלקה
                     דרגה – סמ"ר  
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